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上海尚南网络科技有限公司 地址：浦东新区繁锦路688弄23号401室
电话：68738058   传真：50176369   网址：http://www.shang-nan.com


网站推广及seo优化方案
随着网络的飞速发展和普及，网络生活已经走进千家万户。网络的出现更是给全球经济带来了更大的机遇与挑战。越来越多的企业和商家通过网络开展业务，销售产品和服务；其中目前通过网络渠道进行开拓市场的主流行业有：工艺品、饰品、服装、IT产品、通讯行业等等。而且这些行业在利用电子商务方面都是非常成功的案例。随着市场竞争进一步深入，在经济风暴席卷全球的今天，如何高效的利用有限的钱来进行营销成了很多企业一个头疼的问题。
1、网络广告投放
利用网站上的广告横幅、文本链接、多媒体的方法，在互联网刊登或发布广告，通过网络传递到互联网用户的一种高科技广告运作方式。与传统的四大传播媒体（报纸、杂志、电视、广播）广告及近来备受垂青的户外广告相比，网络广告具有得天独厚的优势，是实施现代营销媒体战略的重要一部分。Internet是一个全新的广告媒体，速度最快效果很理想，是中小企业扩展装大的很好途径，对于广泛开展国际业务的公司更是如此。
SEPHORA丝芙兰中国官方购物网站，针对网站的受众特点，我们将网络广告投放对象选择为时尚资讯网站、门户网站和彩妆行业资讯网站等。

	
	广告形式
	投放周期
	价格
	费用预算

	搜狐网
	横幅广告
	一个月
	1,500-9,000元/月
	6600元-22100元

	
	按纽广告
	
	2,000-10,000元/月
	

	
	竞价广告
	
	2,500元起（预付款）+600（服务费）
	

	新浪网
	女性首页要闻区右侧矩形广告
	20日
	8万/天
	360万元

	
	女性要闻区左侧按钮广告
	
	10万/天
	

	淘宝网
	首页
	每周的三、六、日， 放一个月
	3.5万/天
	42万元


2、企业博客
坚持每天更新博客内容，发布一些关于SEPHORA丝芙兰的热点新闻，博文标题一定要有“噱头”，内容尽量选择具有争议性的热点话题，这样能激发别人的回复欲望。现在的网络宣传需要争议，争议才能吸引流量！另外博客上发布一些护肤知识，护肤经验等，适当添加公司的网站链接。

发文的时候在标题前加上“SEPHORA丝芙兰”，示例：SEPHORA丝芙兰：婚礼进行时
3.电子邮件宣传（加大投入的话可考虑设计电子杂志）
邮件营销是快速、高效的营销方式，但应避免成为垃圾邮件广告发送者，参加可信任的许可邮件营销。通过注册会员、过往客户、电子杂志订阅用户等途径获取客户邮件地址，向目标客户定期发送邮件广告，是有效的网站推广方式；

· 建设自己的邮件列表，定期制作更新“SEPHORA丝芙兰”网站电子杂志，向“SEPHORA丝芙兰”会员俱乐部会员和其他订阅用户发送，能有效的联系网站访客，提高用户忠诚度。

· 有奖调查：启发式设问激发邮件接收人参与调查的兴趣，在线填写问卷，前1000名将获得网站送出的精美礼品；

· SEPHORA丝芙兰系列活动通报：面向所有参加活动和对活动感兴趣的网民，及时通报活动情况

每周给网站注册者（特别是各大公司企业）发送电子邮件。邮件中提供行业的新闻和一些业务技巧，并链接回公司网站。

如果制作电子杂志，可以向会员的电子邮箱发送，同时放到各类电子杂志网站免费让网友免费下载阅读，在电子杂志中添加公司网站链接。（电子杂志的制作需注意尽量精美、高端化，粗制劣造的效果还不如不做）

4.论坛推广
在人气最旺的相关主题网站进行有计划的发帖子，做好细节，才有好效果。利用论坛的超高人气，专业的论坛帖子策划、撰写、发放、监测、汇报流程，在论坛空间提供高效传播。
利用网站论坛借用公司内部资源通过线上线下资源定期举行系列论坛活动，活跃论坛气氛、丰富网站内容，利用内部资源以网络营销的主题为载体对外推广宣传网站。
　　外部论坛：

　　1)推广论坛地址：整理50个人气最旺的相关主题网站进行有计划的发帖子，如综合网络营销、电子商务、营销版块、行业网站论坛、网络营销专业论坛等及其他潜在客户人气集中的论坛。

　　2)论坛推广帐号：

　　A、ID注册：

　　(1) ID、马甲避免太过于广告化，以免引起版主反感。

　　(2) 注册的ID，马甲统一登记保管。

　　(3) 仔细阅读版区规则，按照具体每个论坛的版块里版区规则发帖。

　　(4)注册会员的个人资料、个性签名、用户头像植入广告信息，注意把握广告尺度;

　　B、帖子内容：植入公司产品服务公告信息的高质量的创意软文;

　　标题：

　　a、显眼：在版区规则范围内，可以在标题里增加一些相应的特殊符号，让你的标题在帖子列表里很突出。

　　b、劲爆：根据浏览者的习惯来编辑帖子标题。

　　C、帖子撰写：

　　a、故事型：通过讲诉自身情感遭遇从侧面来谈产品，从而引导用户产生了解产品的欲望。

　　b、发问型：通过有目的的发问方式，吸引用户进来交流和讨论。

　　c、探讨型：通过对某一兴趣话题进行讨论，有意识的把话题转移到产品上来。

　　d、问答型：通过有目的的制造问题，吸引用户进来回答，自己在剩下的回帖依然围绕着“讨论点”进行，对讨论点连续跟帖，吸引更多人参与讨论。回帖主要目的是为了通过该事件使用户对产品产生兴趣，从而使用户产生想去了解和使用该软件的欲望。

　　e、求助型：设计好求助话题，以发问题的方法寻找帮助，再把话题转到这一产品上来，后面围绕该话题进行探讨和宣传。(适用于百度知道、爱问等)

　　D、回帖设计：前期核心在于炒作，即换马甲进行争论。

　　(1)几种回帖类型：菜鸟型，白痴型，哗众取宠型，刨根问底型，愣头青型。

　　(2)回帖核心内容：分为两派，由以上几种类型帖子交替回复，产生争论，炒热主贴话题。

　　E、论坛推广效果监测，推广策略调整。

　　重点：1、高质量的软文;2、发动公司内部资源全员参加。
5、QQ群推广
   加入相关QQ群进行聊天讨论，发一些相关的内容；把一些企业的小册子之类的，有资料性的东西，上传到QQ的共享。通过QQ群都开设的邮件群发功能，可以利用这个进行相关内容的群发；企业也可以开多个QQ群，这时就可以随时宣传了。
1)保证准时上线及在线时长;
2)充分有效利用每种在线沟通工具，提升线上交流沟通能力、技巧，增加转化率;
3)客服软件的资料设置：如自动回复语言、用户资料、联系方式、软件公告等;
4)确定线客服软件的分布页面。

Seo优化

1、搜索引擎要什么，就给它什么

　　搜索引擎对于收录页面并如何判定页面的PR值有一套规则，应该阅读它们，使优化向着搜索引擎的知道原则方向去做使使网站被收录的最快最有效的方法。

　　然后，我们要根据搜索引擎的需求，建立一个引导性强的网站导航，或者称之为网站地图。一个让浏览者进入后不知东西的页面很难留住人，浏览者可能马上离开，提供一项位置导航图不仅可以让用户体验更好，同时可以让搜索引擎的支柱程序更正确更快速的载入并记录网站相关内容，这样有助于提升网页PR值。

　　2、更新内容

　　一旦完成了相应的优化内容并获得了较好的PR值后，还必须做到网站内容的及时更新，一定要记住竞争者随时都在想一些更能吸引您现在顾客的方法，您的顾客可能会被挖走。如果网站内容很旧而且又很久都没有更新的网站很难带来回头浏览客，更别谈留住浏览者，即便是您的网站在搜索引擎的搜索结果中非常靠前。

　　3、选取最适合的关键字语句，并适量分布

　　关键字没必要只限于一个单词或字符，事实上，并不是这样的。 使用关键字语句可以让你更好的将内容集中面向目标客户群体。

　　一旦发现关键字的数量降下来了，一定要毫不吝惜的在页面内容中多加入些关键词。 关键词是页面内容当中非常吸引浏览者的一个方面，努力确保关键词所指向的内容为受众所认可。

　　使用最能概括您网站内容的关键词，而这个关键词一般也应该是普通的浏览者平常在搜索某一类产品像您的网站所列的一类产品所习惯使用的。 直接使用不同的索引擎来试验一下，看下您所设置的关键词在搜索引擎下得到的结果，并改善。

　　当构建页面内容时，确保您所使用的引导浏览者登录到您网站的关键词出现在第一个句子当中，而这点正是搜索引擎在搜索结果中显示出来的。

　　4、链接到其它的网站

（5） 分析统计来源，根据数据，确定关键词，循环到第一步。（通过统计了解关键词来路，进一步加强内容，內链等。稳固排名。相关工具：站长统计、51.la）我用的是网站个人统计系统，需要的留言。。。。

（6）Seo常用工具，站长和想靠广告网赚的朋友备哦 （下载地址：http://www.54rk.cn/blogview.asp?id=54）

外链的对seo的影响。百度看重的是什么呢?要看百度快照是否更新的快，收录的数量是多少。要购买链接首先要看百度快照其次是pr值，不过还是要看大家的目的了。还有购买链接的时候一次性不要买太多，否则会被k的。大家一般链接的时候喜欢链接首页，不过有时候链接频道页比首页效果好哦，呵呵，这是很多人忽略的地方。因为频道页权重高的话首页权重肯定高，而首页权重高频道页权重不一定高哦!

　　使网站链接到其它相关联的网站对于提升PR值是至关重要的，不要使用垃圾信息的方式（通过博客链接或者链接到一些根本就没有内容的“链接工厂”），而是使一些内容关联的，高质量的网站链接到您的网站。一系列的互惠的链接对于对于突出网页并提升PR值是非常重要的一个环节。

　　5、推广你的网站

　　寄信给你的朋友、在相关主题论坛里大量阅读、大量回应（记得，签名档里放上网站链接）。

　　网站开始的一、二个月之后，你会开始发现你之前登录过的那些网站，开始引导访客过来了。检查一下这些访客都是透过哪些关键字进来的，并且观察这些关键字和他们真正看到内容之间的关系。如果他们要找的真正内容你网站里面没有的话，这个时候就可以适时补充真正的关键字。可以根据受访页面的多寡来决定你的网站的关键字方向，或者再引申开来，相关的页面也要不断的跟进。

　　当你的网站有了足够的人气之后，就要把这些流量都沉淀下来，并且让你的第一批用户帮你推广网站。重点是你的站要有足够吸引他们的内容，这样他们才会自愿地帮你去推广。可以加入一个网页游戏平台，比如泡泡玩，然后在自己的网站上增加一个游戏频道，做些宣传，引导用户去玩游戏，当用户沉溺于其中的时候，就会自发的在网站上发贴讨论，交流游戏心得等等，甚至用户在游戏中充值的时候，站长还可以抽取相当可观的提成。

　　6、使用容易记的网址

　　对于一个容易吸引人，容易记的网址是无可替代的。 务必使网址简短，好记，这就是为何谷歌搜索这个字眼引擎进入我们的日常语言的重要原因。

　　以上就是七条SEO优化的秘籍，并不是说你把以上七条做到了极致，你就能获得最好的搜索引擎排名，你必须要综合、平均的使用，并不能有太多的痕迹，这是一种功力，希望站长们可以谨记！

　　7、雇佣专业人士

　　并非所有的人都有非常专业的文字表达能力。 雇佣专业人士进行网站内容的编排可以有助于使网站页面看上去条例清晰，简洁，内容集中，这样的网站用户感觉更舒服，更愿意回头再浏览。
尚南网络  www.shang-nan.com

